


C'est Quoi Amazon?

 Transformations

 Opportunités 

 Impact économique

 Dans la communauté

 Innovation

 Travailler chez Amazon

 Durabilité

Bénéfices Intéressants

 C'est la plus grande place de marché

 Ils peuvent s'occuper de l'inventaire 

 Aucun frais pour lister vos produits

 C'est un environnement conviviale

 C'est innovant

 Aide les gens et les communautés

 Impact positif dans votre vie

Les Faits Marquants
 Amazon.com a commencé comme une 

librairie en ligne 

 Amazon, le nom de la société, a été 
principalement choisi pour représenter la 
vision d'échelle de son fondateur, le fleuve
Amazone étant le plus grand fleuve du 
monde. C'était aussi parce que dans les 
années 90, les sites Web étaient classés 
par ordre alphabétique

 Amazon.com est l’une des marques les 
plus précieuses au monde, d’une valeur 
actuelle de 250 milliards de dollars

 Le chiffre d'affaires net d'Amazon a 
atteint 107 milliards de dollars de chiffre 
d'affaires en 2015

 Amazon.com détient actuellement 10% du 
marché du commerce électronique en 
Amérique du Nord. Si cela ne vous semble 
pas beaucoup, considérez que 10% 
supplémentaires sont détenus par les 
autres grands acteurs tels que Wal-Mart et
Office Depot, les 80% restants alternant 

Commet Vous Pouvez Faire
De L'argent Avec Amazon?

 Vendre sur Amazon

 Vendre vos services sur Amazon

 Vendre sur Amazon Entreprise

 Vendre votre app sur Amazon

 Devenir un affilié

 Publicité pour vos produits

 Auto-édition de vos livres

 Devenir un vendeur Amazon

Feuille de triches



entre le reste des détaillants de commerce
électronique

 Amazon.com compte 310 millions de 
comptes d'utilisateurs actifs dans le 
monde

 En 2014, 37% des ventes sur le marché 
amazonien provenaient de marchés 
d'outre-mer

 Amazon a gagné 3 milliards de dollars en 
une journée lors de la vente 2015 de Cyber 
Monday

 Pour vous donner une idée de la taille de la
chaîne de distribution gérée par la société,
il a été estimé que la taille combinée de 
tous les entrepôts d’Amazon peut contenir
autant d’eau que 10 000 piscines 
olympiques et quelques autres 

 Le logo Amazon.com est conçu pour 
symboliser un sourire qui va de A à Z, 
montrant la volonté de la société de livrer 
à n'importe qui, n'importe où dans le 
monde

Stratégies FBA Avancées

 Chisir les produits à vendre

 Appliquer les stratégies SEO

 Obtenir des revues de produits

Mise En Place D'un Site
Partenaire Amazon Associés

 Choisir une niche

 Un nom de domaine pour votre site

 Constructeur de site et hébergement

Création De Votre Compte
Amazon Associés

 Comment démarrer

 Inscription & Installation

Créer Des Pages Profitables

 Mots-clés profitables

 Bon contenu

Trouver Les Meilleurs Offres À
Promouvoir

 Trouver les meilleurs vendeurs

 Catégories recommandés

Les Moyens Les Plus Chauds
Pour Obtenir Du Traffic

 Trouver les bons mots-clés



 Table des prix  Cibler les mots-clés “Acheter” 

 Cibler les mots-clés “long-tail” 

 Articles “Meilleurs de”

 Utiliser les réseaux sociaux

Les Choses À Faire

 Cibler votre audience le plus que 
possible

 Utiliser le site Amazon US

 Testez absolument tout

 Suivez vos résultats

 Occupez-vous de votre marque

 Prenez avantage des annonces 
Native Shopping Ads

 Promotion de vos propres 
produits

 Utilisez les réseaux sociaux pour 
diffuser vos publicités

 Automatisez le plus que vous 
pouvez

 Utilisez vos propres images

Les Choses À Ne Pas Faire

 Ne distrayez pas vos clients

 Ne plaisantez pas trop avec les 
annonces de shopping natif

 Ne pas oublier d'offrir de la 
valeur

 Ne vous contentez pas de le 
mettre en ligne et de l’oublier

 Ne pas oublier les petits détails

 N'utilisez pas de 
correspondances exactes pour 
vos noms de domaine

 Ne comptez pas trop sur la 
publicité payée

 Ne vous en tenez pas à une seule 
source de trafic

 Ne pas aller dans des niches 
sursaturées

 Ne pas essayer de tout faire en 
même temps



Études De Cas 

 Exportx

 6waves

 Muddy Puddles

 Acxio

Outils PREMIUM À
Considérer

 The Amazon Seller app

 FBA revenue calculator

 Repricerexpress

 Feedbackexpress

 Taxjar

 Ali Inspector

 Helium10

https://images-na.ssl-images-amazon.com/images/G/01/AdProductsWebsite/downloads/AmazonSponsoredProducts-CaseStudy-ExportX.pdf?ld=NSGoogle
http://helium10.com/
http://aliinspector.com/
https://www.taxjar.com/
http://feedbackexpress.com/
https://www.repricerexpress.com/
https://sellercentral.amazon.com/hz/fba/profitabilitycalculator/index?lang=en_US
https://itunes.apple.com/us/app/amazon-seller/id794141485?mt=8
https://requester.mturk.com/case_studies/cs/acxiom
https://payments.amazon.co.uk/casestudy/muddypuddles
https://aws.amazon.com/solutions/case-studies/6waves/

